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Ante todo agradecerte tu participación en esta formación y desear que te aporte reflexiones y conocimientos.

Este es el documento para que puedas volcar tus reflexiones / ejercicios y mandárnoslo a: WALK@WALKIP.NET

Dinos si podemos compartir tus buenas prácticas y consejos y si puede aparecer tu nombre o prefieres que se haga anónimamente.


1.- ¿Cómo argumentamos las características de nuestros productos?
-


2.- ¿Qué diferencias hay entre características, ventajas y beneficios?
-


3.- Para cualquiera de las motivaciones de la columna de la izquierda ¿Cuáles son las 3 necesidades que te encuentras con más frecuencia? 
-
-
-
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Nos vemos en la reunión grupal de este viernes para compartir y aprender más.

Muchas gracias!
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LA ARGUMENTACION sOmfy.

- SEGURIDAD Estar tranquilo cuando | Gerteza de que cuando | Puedo cerrar y abrir desde Sensores y App.
me voy de casa. salgo todo queda cerrado. | el teléfono a diferencia del
sistema convencional.
- COMFORT/PLAGER | Que mi familia esté mas | No tener que estar El sistema automatico lo | Los sensores determinen el
comoda en la terraza. | pendiente de abrir o cerrar | hace por el cliente. arranque del motor.
el toldo.

- STATUS/PRESTIGIO | Que mi casa esté al nivel | Mis visitas vean la calidad | Utilizo los mejores modelos | Porque los acabados y
delade mis vecinos. | de los acabados de mis | y acabados del mercado. sistemas de Somy...
instalaciones.

- RECAMBIO Sustituir cortinas viejas y | Tener centralizado el Estos modelos me Porque Somfy tiene el
simplificar su uso. | movimiento de cortinas de | _ permiten hacerlo asi a sistema..
toda la sala. diferencia de como lo hacia
hasta ahora.
- MARCA
- EVITAR ALGO NEGATIVO
- GANANCIA
- SOSTENIBILIDAD
+ INNOVACION
- AFILIACION
- PERTENENGIA

FASES PARA COMUNICAR UN ARGUMENT!
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